
Relatório de Compra x Venda 

 

Objetivo 

 O objetivo de ser um limitador das compras baseado nas vendas, permitindo analisar 

se as compras do período estão compatíveis com as vendas do mesmo período.  

 

Caminho do relatório: Relatórios > Comercial > Compras x Vendas 

 

 

Principais campos: 

Qtde Venda  Quantidade de venda no período 

Total Venda  Valores de venda do produto no período 

CMV  significa Custo da mercadoria vendida, ou seja, quanto foi retirado do estoque em 

valores (ou o custo da mercadoria X a quantidade vendida no período) 

Margem  baseado no parâmetro TIPOMARGEM, é a Margem alcançada no período de 

venda. 

Qtde Compra  Quantidade da Compra no período 

Total Compra  Valores totais de compra no período 

Venda – Compra  Venda menos o valor da compra, analise financeira de caixa, na teoria 

seria quanto entrou ou saiu do caixa com a movimentação desse item no período; 

CMV – Compra  CMV (Custo da Mercadoria Vendida) menos o valor da compra, analise de 

estoque, ao apresentar valor positivo significa que houve uma redução do estoque (mais venda do que 

compra no período), valor negativo seria o inverso (mais compra do que venda) 

  Compra / Venda  Analise Percentual financeira do período (calculo utilizado:                      

(Total de Compra / Total de Venda)x100 



  Compra / CMV  Analise em percentual da movimentação do estoque, 100% significa que 

compra do período supriu toda a venda do mesmo período, acima de 100% a compra foi maior do que a 

venda e abaixo dos 100% tivemos mais venda do que compra. 

  Participação  baseado na venda do item no período qual foi a participação do mesmo no 

total da venda que foi filtrado no relatório. 

  


